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Nar Méller Bil paborjade projektet med att uppdatera sina anlaggningar foll det sig na-
turligt att samtidigt hitta en leverantér som kunde ta ett helhetsgrepp om alla portar som
skulle behovas. Valet f6ll pd Hormann, som idag levererar flera olika produkter och dven
planeras ansvara for service och underhéll pa alla orter.
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Mdller Bil Sverige ingar i Mollergruppen, ett norskt, familjedgt — och ett av Nordens stérsta —
bilforetag. Fran boérjan fanns Moéller Bil endast i Norge och Baltikum, men under 2007 togs de
férsta stegen in pa den svenska marknaden i och med képet av Normans bil i Orebro, Karlskoga
och Lindesberg. Sedan dess har anldggningarna blivit fler. Idag finns Méller Bil i ett bélte dver
Mellansverige, fran Karlskoga i vaster till Uppsala i 6ster, med totalt 12 aterforsaljare och

ca 600 anstéllda. Samtliga &r fullserviceanlaggningar fér Volkswagen, Audi, Skoda och SEAT
samt Volkswagen transportbilar.

BYGGER OM OCH BYGGER NYTT

For ett par &r sedan paborjades en omfattande uppdatering av Moller Bil-anlaggningarna.

Férsta steget blev att bade bygga om och bygga nytt pa de stérsta orterna — Orebro och Vasteras.
| Orebro handlar det om en ny byggnad fér Audi, som invigdes i april férra &ret, och en totalre-
novering av byggnaden som rymmer Volkswagenbilarna. Den senare blir en hégmodern VW-
anlaggning som invigs nu i november. Vasteras har ocksa byggt nytt, har fick Audi en helrenoverad
byggnad medan Skoda flyttar in i nybyggda lokaler, som ocksa de invigs under november.

FABRIKSKONCEPT MED MYCKET TRANSPARENS
Planerad nybyggnation och omfattande renovering pa flera anlaggningar innebar forstas behov
av ett stort antal nya portar. Darfor passade Moller Bil pa att se sig om efter en portleverantor
som kunde erbjuda ett brett sortiment och dessutom uppfylla alla féretagets hogt stallda krav.
— Det fanns ett antal leverantdrer som svarade mot vara krav vad géller sdval design som
klimat- och bullervarden, men vid en nérmare jamférelse var det Hérmann som gick segrande
ur striden, berattar Kent Lovestedt, fastighetschef pa Moller Bil i Sverige, och fortsatter:
- Vi bygger enligt ett fabrikskoncept dér alla byggnader ska ha ett gemensamt uttryck.
Det &r mycket glas och transparens som géller, bade i fasader och portsystem, och vi
konstaterade snart att Hérmann ligger val framme pa den har typen av produkter.

HELGLASAT MOT BILHALLEN

Kent Lovestedt forklarar att bestallningarna hittills har handlat om allt som en modern bilfastig-
het behdver. Som de helglasade takskjutportarna i aluminium — ALR F42 Glazing. Med portarnas
genomgéende fonstersektioner i &kta glas syns bilarna inne i hallen bra &ven utifran, samtidigt
som ALR F42 Glazing bidrar till det moderna och designade helhetsintryck som alla Méller Bils
anlaggningar ska férmedla. Har och var, mot lokaler som inte

behdver insyn, finns aven vikportar med mindre glaspartier/fonster,

som haller nere ljudnivan exempelvis fran rekondavdelningen. M Odernt OCh
SERVICEAVTAL FOR SAMTLIGA ORTER desi gn at hel-

| samband med valet av portleverantér bestdmde sig Mdller Bil for =
att &ven se dver servicedelen — och just nu diskuterar det norsk- hEtSI ntrVCK
agda bilféretaget och Hérmann som bast hur serviceavtalet ska se ut.

— Nar vi nu satter in nya portar vill vi férstas sékerstélla att de behaller sin kvalitet s& lange
som mojligt. For oss kandes det naturligt att I&ta Hormann ta hand om service och underhall
ocksé. Det &r en stor fordel att ha en och samma partner for alla anlaggningar och som ansvarar
for allt som har med portarna att gora, avslutar Kent Lévestedt. [1]
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Brandskydd med kvalitet in i minsta detalj och en design
utdver det vanliga. Antligen finns Hormanns egna brand-
skjutportar och branddoérrar i produktsortimentet dven i
Sverige.

Under hdsten introduceras Hérmanns brandskjutportar
och branddérrar pa den svenska marknaden. Nyheten gor
Hérmanns erbjudande &nnu mer komplett och ger kunderna
annu mera trygghet, i och med att brandskyddsprodukterna
produceras av samma kvalitetsleverantdr som &vriga portar.
- Det kanns valdigt bra att vi nu kan erbjuda vart eget
sortiment inom brandskyddsomradet aven i Sverige. Produk-
terna héller mycket hég kvalitet och har dessutom en design
som passar for bade industri och offentliga miljcer, berattar
Pelle Odén, férsaljningschef for Hérmanns industridivision.

FLERA MONTAGEUTFORANDEN

Portarna finns med saval vagg- som takmontage och i flera
olika utféranden: med enkelflygligt portblad, som skjuts at en
sida, eller med dubbelflygligt, d& det ena bladet skjuts &t ett
hall medan det andra bladet skjuts at andra hallet. Den enkel-
flygliga finns dessutom i teleskoputférande, vilket &r en perfekt

Galvaniserad, talig
Pearlgrai

'HORMANNS EGNA
BRANDSKJUTPORTAR

I16sning om det &r ont om sidoutrymme dér porten sitter.

Portbladet stdngs med hjalp av en motvikt som &r
inbyggd i karmskenan, istallet fér med lutande skena. Det
spar montageutrymme och ger dessutom en mer kontrollerad
stédngning.

Hormanns brandskjutportar och branddérrar ar galvani-
serade, malade eller i rostfritt stal. Den malade varianten kan
fas i sju standardféarger och samtliga RAL-kulérer. Det gar
sjalvklart aven att valja portar och dérrar med glasade partier
utan att for den skull behova rucka péa sakerheten. [11

VALBESOKT PA LOGISTIK 2014

I MITTEN AV OKTOBER anordnades Logistik 2014 pa
Kistaméssan i Stockholm. Under tva intensiva dagar méttes
narmare 5 500 besokare och cirka 250 utstallare, alla fran
transport- och logistikbranschen — och Hérmann var dar.
Hérmanns monter var mycket valbesokt, stundtals var det
till och med ko ut i gdngen. Och dven om HOrmanns represen-
tanter var valdigt trevliga och sortimentet ar bade brett och in-
tressant var det kanske framfér allt de radiostyrda langtradarna
som lockade. | montern tavlades det namligen i att pa tid backa
in till en dockningsstation. Mycket uppskattat.
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MANGA NYA KONTAKTER

De besokare som vantade pa sin tur att kéra — och alla andra
ocksa forstas - fick hdra mer om smarta Iésningar inom trans-
port och logistik och om det kompletta serviceerbjudandet.

- Dagarna pa logistikméssan har verkligen varit 6ver for-
vantan. Vi har varit med p& méssor tidigare, men da kant att
det inte har gett s& mycket. Den har gangen har vi fatt kontakt
med manga nya och intressanta aktorer, berattar Pelle Odén,
férsaljningschef fér industridivisionen.

Och tavlingen d&? Jod3, de tre snabbaste férarna vann
tva biljetter var till en av Sveriges EM-kvalmatcher, hemma pa
Friends Arena. Vinnarna har meddelats. Grattis igen — och stort
tack till alla som var med och backade. Det har gér vi om! [1]

ARETS PORT OKADE 20 %

UNDER ARET HAR ett stort antal aterforséljare runt om i
Sverige kunnat erbjuda sina kunder en kvalitetsport till ett
riktigt bra pris. Kampanjen ar forstas »Arets port”. Nu &r det
femte aret i rad som Hormann kér den populara
kampanjen - och hittills har den gatt Gver
férvantan. Trots prishéjningen i borjan av
aret har forséljningen totalt 6kat med narmare
20 procent jamfort med forra aret.

Fredrik Gunnarsson, séljare p& Derome
Byggvaror i Halmstad, &r en av alla de som
ar mycket néjda med utfallet av kampanjen:

- Forséljningen har gatt valdigt bra.
Hoérmanns namn klingar val i mangas 6ron, och
de blir positivt dverraskade nér de ser att priset inte
ligger hogre pa en port med sa hog kvalitet.

Och an hinner manga portar séljas. Arets port-kampanjen
géller bestaliningar som gors ret ut, alltsé senast den
31 december 2014. [
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KAMPANJPORTEN
ar RenoMatic 2014 med
ProMatic-motor och fjarr-

styrningen BiSecur. Kunden
valjer mellan fyra storlekar

i sex olika ytor/farger.

Fran 11 600 kr,
inkl motor.
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. yALKOMMEN ANDREAS!

‘ DEN 1 OKTOBER VAR forsta dagen pé jobbet for Hérmanns nya
forsaljningschef for Kkonsumentdivisionen — Andreas Malmstrom.
Hormann News passade pa att stalla nagra fragor dan fore dan.

Férsiéljningschef for konsumentdivisionen, vad innebér det
mer konkret? Vad ska du egentligen géra pa jobbet?

Min bild &r att jag i rollen kommer att ha det 6vergripande ansvaret
f6r konsumentdivisionen, driva den vidare och se till att den utveck-
las annu met.

Det kianns som om Hoérmann star infor en intressant tid:
garageportfbrséljningen har visserligen gatt bra men marknaden
har varit lite trég, vilket nu verkar |atta. Det dyker upp nya produkt-
omraden som ska introduceras. Och inom en inte alltfér avlag-
sen framtid kommer vd Per Wetterdahl, som startade Hormann
Svenska for 16 &r sedan, S8 smatt att borja kliva tillbaka. Sa det &r
mycket pa gang.

Med rollen fdljer dessutom personalansvaret, som &r en mycket
viktig del. Dér ar min uppgift att bidra till att manniskorna som jag
jobbar med ska ha mojlighet att utvecklas och, forstas, fortsatta att
trivas péa jobbet. Jattekul! Jag ser ocksa valdigt mycket fram emot
att traffa alla terforséljare och partners, lara kanna marknaden och
alla véra produkter.

Du kommer ndrmast frén Wiirth, vad tar du med dig dérifran?
Jag jobbade pé Wiirth i &tta 4r, de senaste aren som forsaljnings-
chef for ett av foretagets nyare affarsomraden. Med mig har jag
en valdig massa ny energi, och — tack vare att jag har varit med
och byggt upp ett affarsomrade fran grunden — sven en hel del
nytankande och innovation. Med den erfarenheten och genom
att komma utifran kan jag forhoppningsvis bryta lite monster och
se nya majligheter. Samtidigt ar jag 6dmjuk och inser att jag har
oerhdrt mycket att lara av alla pa Hérmann, har finns manga med
mycket stor kunskap och lang erfarenhet.

Det finns flera likheter mellan Wiirth och Hérmann, inte minst
att de bada ar familjeagda, tyska foretag i grunden. Det ar trygot
och det ar ordning och reda. Och det passar mig valdigt bra. O
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