FJARRSTYRT GER KONTROLL

PORTAMATIC OCH
NY HANDSANDARE .....

120 AR | SVERIGE

{ SA BORJADE DET




Visionen-
S4 har ar tanken att den
roskandia-

fardiga Elekt!
) aden kommer




[HLSNANINNYINHQH

Strax norr om Orebro i Munkatorp, strategiskt placerat
precis intill E18/E20, ligger Elektroskandias nya lager
och kontor. 43 000 moderna kvadratmeter bérjade
byggas i december 2015 och inflytten planeras till mars
2017. Byggnaden ska rymma verksamhetens alla delar.
Idag finns de utspridda pa inte mindre &n fem olika
anlaggningar. Allt fran yrkesbutik till kontor och lager.

TRANGBODDA MEN EXPANSIVA
Nybyggnationen &r ett strategiskt led
for att kunna effektivisera och optimera
fléden och processer. De tidigare loka-
lerna var kostsamma att skéta och inte
anpassade for verksamhetens andamal.
Som en av Sveriges storsta elgrossister
med 6ver 300 anstéllda &r darfér en
rejal uppdatering av lokalerna extra valkommen. Till den
nya byggnaden har Elektroskandia valt nya moderna
I6sningar och kvalitet i alla led.

- Strategin var att verkligen tanka pa funktion i det
har bygget, sager Peter Landenberg logistikchef pa
Elektroskandia.

Dérfoér kan Hormann lite extra stolt konstatera att
vara in- och utlastningsportar passar fint in i den nya
miljon.

- Vi har jobbat hart for att effektivisera och automati-
sera s& manga funktioner som mgjligt i var nya byggnad.
Exempelvis far vi ett helt automatiserat hoglager med 30
meter i takhdjd. Dér arbetar truckar och maskiner — inga
manniskor, fortsatter Peter.

- Vi har kopt in ett 50-tal Hormann-portar for att &
logistiken att fungera perfekt.

STRATEGISKA VAL

NAR ELEKTROSKANDIA BYGGER NYTT

I mer an 50 ar har Elektroskandia, en av Sveriges stérsta elgrossister, haft sitt kontor pa
Bistagatan i Orebro. Med kraftiga expansionsplaner var det dags att ta steget vidare. Och det
gigantiska bygget intill motorvigen har knappast undgatt nagon.

GOTT SAMARBETE

UIf Bjérk ar Hérmanns representant som varit med och
levererat portarna till Elektroskandia. Han berattar om
ett gott samarbete 6ver en langre period.

- Vi har samarbetat Iange med Elektroskandia och
ar extra glada Gver att fa leverera vara portar till de nya
fantastiska lokalerna.

Samarbetet har ocksa resulterat i
olika funktionsldsningar. En special-
|6sning med tre stycken takskjutportar
ovanpa varandra arbetades fram
gemensamt med Elektroskandia och
har anpassats for att passa fér den
funktion som kravs i byggnaden. Har
gér wellpapp ut till en komprimator i
tre olika nivaer. En fran entresolplan,
den andra fran ett rullband i taket och den tredje fran
golvet.

Aven lasttekniken &r anpassad med inbacknings-
hjélp i form av lampor som ténds i olika steg beroende
pa var slapet eller trailern befinner sig gentemot bryggan.

Peter Landenberg beréattar vidare om samarbetet
och ser det som en stor férdel att Hormann har sin
verksamhet i direkt nérhet till Munkatorp.

- Det forenklar séklart om vi behover service eller
hjélp pa annat satt.

Trangboddheten &r snart ett minne blott och man
ser fram emot att ta Elektroskandia till nya héjder med
helt nya forutsattningar i Munkatorp. [

"Strategin var att
verkligen tanka
pa funktion”

Peter Landenberg, logistikchef,
Elektroskandia




o
o
j=s}
=
=
=
=
=
(=)
=
(7]
(=]
=
m
=
=1

— OPPNAR DORREN

PORTAMATIC AR EN SMIDIG dérréppnare som forenklar 8ppning och
stangning av innerddrrar. Den ar enkel att installera och kan monteras pa
de flesta modeller och typer av dorrar i bostaden.

Dessutom finns manga andra férdelar:
Séker dérrmandvrering
Innovativt fjarrsystem
Enkel montering och anslutning
Larmfunktioner med ljud och ljus
Integrerad LED-belysning
Praktisk deléppning
Minimal stromférbrukning
Vid installation med motorlés kan dérren &ven lasas och l&sas upp

Med manga smarta funktioner kan PortaMatic underlatta livet inomhus for
manga. PortaMatic styrs enkelt med fiarrkontroll eller tryckknapp. Oppnaren
underlattar vardagen for den som vill ha komfort i det egna boendet eller har
nagon form av rorelsehinder.

Las mer pa var hemsida eller kontakta Hérmann for ytterligare information. [H]




e - HORMANN
SIKTAR HOGT

NU SATSAR HORMANN &nnu mer p& sponsring
av idrott. Den har gdngen handlar det om skidskytte.
Vi har nu ingatt ett langvarigt partnerskap med
IBU inom vintersport. Det innebér att Hérmann
fran och med kommande s&song gar in som ny
premiumsponsor fér BMW IBU, varldscupen och
vérldsmésterskapet i skidskytte.

NAR 500 MILJONER TITTARE
Sponsringspaketet innehaller en omfattande
reklamnarvaro och gor att Hérmann beraknas n&
500 miljoner tittare i Europa.

— Skidskytte har under de senaste aren ut-

kAT vecklats till en av de mest omtyckta vinterspor-

) terna. Ett sponsorskap gor att vi kommer att na
—_L manga tittare och bland dem finns flera av vara
g : slutkonsumenter som sysslar med byggarbeten

och renovering, menar Per Wetterdahl, VD péa
Hérmann Svenska AB. [

NYHET! UPPDATERAD

MJUKVARA

LNIINSNONNNYINJOH

HSE 4 BiSecur ar en uppdatering av var popu- .
lara handsandare HSE 2 BiSecur med ny design
och mjukvara.

Br==un SMARTATIPS
PA YOUTUBE

VISSTE DU ATT Hormann har flera praktiska
montageanvisningar pa YouTube? Filmerna visar
enkelt hur du monterar en Hérmann port — mo-
ment fér moment. Dessutom finns en komplett
presentationsfilm dér vi presenterar produkter ur
vart sortiment p& Konsumentdivisionen tillsam-
mans med en féretagspresentation. Har finns
ocksa en praktisk och tydlig anvisning for hur man
enkelt utfor mattagning. Kika in pa var YouTube-
kanal fér installationsfilmer och produkttips! [l

Den nya modellen ger en snab-
bare signaldverforing och har
fyra kanaler istallet for tva.
Férdelen med denna hand-
sandare &r en snabbare HORMANN
signalrespons.

Frén och med
nu ingar nya HSE 4
BiSecur vid kép av
ProMatic-motor. [l




PER CAMNAR OVER OCH #
SUMMERAR EN ERA

Under 20 ars tid har Per Wetterdahl byggt upp och varit den drivande kraften for HéSrmann Svenska AB.
En spdnnande resa med hart arbete har gett goda resultat. Nu dr det dags att ta det lite lugnare.

Sedan starten 1998 har Hérmanns Sverige-division gatt
fran klarhet till klarhet. Och VD Per Wetterdahl har varit
med frén boérjan. 1997 koptes Pers tidigare arbetsgivare
CarPro upp av storbolaget Cardo (idag Assa Abloy). Per
kénde att det var dags fér ndgot nytt och skulle precis
stélla sig till arbetsmarknadens férfogande da ett julkort
damp ner i brevladan.

GOD JUL PER!
Christoph Hormann skickade en julhdlsning och undrade
samtidigt hur den svenska marknaden sag ut.

- P& CarPro sélde vi Hdrmann-portar och jag hade
kontakt med bolaget och familjen Hérmann redan innan,
beréttar Per.

Var det mojligen sa att Per kunde tanka sig att bl
den svenska representanten for Hormann? Efter nagra
tréffar och turer fram och tillbaka blev det startskottet
fér en framgangssaga dar Per varit en minst sagt

viktig pusselbit.

FAMILJEFORETAG MED ANOR
Hérmann ar ett tyskt familjeféretag som arbetar
traditionellt och vardesatter hég arbetsmoral.
Familjen &r darmed mycket involverad i allt som
sker. Genom aren har kontakten med Tyskland
varit tat, &ven om Per &nd4 alltid styrt det svenska
bolaget efter eget huvud. Och kanske ar det just
det som &r en av framgangsfaktorerna.

— Tyskland har alltid varit glada och imponerade éver
Sveriges stabila position. Aven om vi har lite olika satt
att se pa saker, séger Per med glimten i 6gat.

For Per har stamningen bland medarbetarna alltid
varit viktig och att hitta engagerad personal har varit
avgorande vid rekrytering.

- Utan duktiga medarbetare hade vi aldrig varit dar
vi &r idag. Ingen ar en 6, sager han.

Tempot har alltid varit hdgt och trots att bolaget vuxit
kraftigt pa relativt kort tid s& har Per varit man om att
behalla kanslan av det lilla familjeféretaget déar alla har
samma mal och hjalps at.

SNABB OCH FRAMGANGSRIK UTVECKLING

Per anstélldes som VD av Hérmann den 14 december
1997 tillsammans med kollegan fran CarPro-tiden, Pher
Bohlin. Personalstyrkan utékades under varen 1998
med tva personer till, och under det kommande aret
anstélldes flera personer. Det svenska portféretaget
véxte stadigt.

2004 6ppnades det forsta regionkontoret i Vasteras
och sedan var bollen i rullning. | snabb takt etablerades
séljkarer och regionkontor i Stockholm, Malmo, Gavle,
Linképing, Goteborg och Jonkoping. Som ett av fa
féretag kan Hérmann Svenska AB stoltsera med god
Ibnsamhet och stabil ekonomi fran ar till &r.



”Utan duktiga
medarbetare hade
vi aldrig varit dar vi
ar idag. Ingen ar
en 0.”

“ATT LAMNA OVER KANNS HELT RATT”

Efter en hel karriar i branschen har det s& blivit dags for
Per att trappa ner. Redan under bérjan av aret lamnade
han éver stafettpinnen till bolagets nya VD Patrik lhrstedt.
Under aret har de gatt parallellt for att fa en sa smidig
Overgang som mgjligt. En 6verlamning med ovanstaende
historik i bagaget gors inte pa& en formiddag.

— Hoérmann i Sverige star precis som andra foretag i
branschen infér en rad utmaningar. Det &r klokt att fa in
nytt blod och unga méanniskor som &r hungriga och kan
leverera, menar Per.

KOPPLAR AV LITE LAGOM

Men vad hittar en engagerad entreprenér, som levt och
andats Hormann i s manga ar, pa nar kalendern antli-
gen blir lite luftigare? Per berattar om motorcyklar och
snabba bilar han agt och visst star det en Porsche pa
uppfarten dar hemma. Samtidigt finns det alltid pyssel
att agna sig at nar man har ett radhus att pata med.

- Jag kommer inte att vara sysslolds. Det passar
inte mig, skrattar Per. Och an slapper jag inte Hérmann
helt. Jag kommer att finnas med pa ett horn pa ett eller
annat satt. Sa latt blir de inte av med mig avslutar han
med ett finurligt leende. H

EFTER EN SNABB OCH TYDLIG TILLVAXT har Hérmann nu passerat 100
anstallda. Féretaget finns i Orebro, Vasteras, Malmé, Géteborg, Stockholm,
Gavle, Jonkoping och Linkdping. Just nu utdkas logistik- och transportdelen
pa Industridivisionen. Har finns stor potential att véxa sig &nnu starkare. Som
ett led i den satsningen anstélldes Magnus Hansson som servicechef fér unge-
far ett &r sedan. Magnus hoppas pa att arbetet kan vara en del i att uppfylla
Hormanns vision: Att vara dubbelt s& stora inom en femarsperiod.

- Jag kommer fran borjan fran en angransande bransch, men ser stor
potential for Hormann i samtliga regioner. Vi behover satta Hormann pa kartan
an mer och visa vad vi star for. Genom att utveckla service och logistik inom
Industridivisionen har vi goda férhoppningar att nd vara mal.

Magnus menar att manga kanner igen den bl& och orangea loggan, men att f&
vet vad foretaget faktiskt erbjuder. Det finns alla forutsattningar att &ndra pa
detta. Med mer &n hundra anstéllda, sju regionkontor och mer an 300 aterfor-
séljare 6ver hela landet kommer férhoppningsvis varumarket att starkas ytter-
ligare och de kraftiga expansionsplanerna kan séttas i verket. Rekryteringen
inom Hormann pagar sténdigt och vi letar alltid efter duktiga medarbetare.




SVERIGE
PORTO BETALT

Avs: Hérmann Svenska AB, Box 1206, 701 12 Orebro

SMARTA LOSNINGAR OCH
SNYGGA PORTAR

VILL DU TITTA NARMARE pa Hérmanns produkter? Valkommen till var nya
utstéllning! | utstélliningen visar vi allt frdn garageportar, industriportar och
dockningsanléggningar till entrédérrar och branddérrar. Har finns méjlighet for
bade privatpersoner och industrikunder att se vara olika modeller i fardig miljo.
Vill du kika in till oss? Kontakta oss fér egen visning. Valkommen! [

HORMANN I SVERIGE Hérmann-gruppen etablerade sig i Sverige 1998. Idag &r Hérmann Svenska AB en av landets ledande leverantérer av garageportar, industriportar och logistikiésningar.
Vért huvudkontor ligger i Orebro och vi har regionkontor med férséljning och service av industriportar i Gavle, Géteborg, Jénkdping, Linképing, Malmé, Stockholm och Vésterés.
Gemensamt véxelnummer till samtliga kontor & 010-19 00 200.

Hérmann NEWS ges ut av Hérmann Svenska AB. Hérmann Svenska AB, Box 1206, 701 12 Orebro. www.hoermann.se
Ansvarig utgivare/redaktér: Patrik Ihrstedt. Fotografer: Hérmann, Ulla-Carin Ekblom, Géran Strand och Frida Thelberg. Produktion: Strateg Marknadsféring AB.




