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NYIINOMNNVINHOH

DAGS ATT LADDA F®R

FOTBOLLSSOMMAR!

Sommarens stora fotbollshandelse narmar sig med stormsteg och vi ser fram emot en EM-
sommar med vart svenska fotbollslandslag. For Sveriges del gar startskottet i Frankrike den
13 juni da vara herrar moter Irland pa Stade de France. Hormann dr med som vanligt!

Sedan 2006 har Hérmann haft ett partnersam-
arbete med Svenska Fotbollférbundet. Det gor
det mojligt for varumarket att synas i samband
med landskamper dar herrarnas landslag
spelar. Det gor ocksa att vi har mgjlighet att
anordna trevliga kundevent i samband med
dessa matcher. Lennart Blom &r kund- och
séljansvarig pa Svenska Fotbollférbundet och
berattar mer om samarbetet:

— Generellt kan vi saga att vara partner-
samarbeten ar oerhort viktiga for den totala
verksamheten. Utan den héar typ av samar-
beten skulle vi ha betydligt mer begrénsade
sportsliga forutsattningar. Vi bedriver en
omfattande landslagsverksamhet som ar
resurskravande pd manga sétt. Utan vara
samarbetspartners skulle verkligheten se helt
annorlunda ut.

VIKTIGT SAMARBETE
Sponsring ar alltsa en viktig del for bada
parter och det blir extra tydligt hur mycket
det betyder att samarbetet ocksa ger tillbaka:
Foretaget far en chans att profilera sig och sy-
nas vid ett populdrt evenemang i ett omtyckt
sportsligt sammanhang och svensk fotboll far
goda grundférutsattningar att driva utveck-
lingen framat. Att Hérmann och Svenska
Fotbollférbundet haft ett samarbete i 10 ar ser
Lennart Blom som n&got positivt:

— Vi &r forstds mana om att ta vara pa
goda relationer med vara samarbetspartners.
Nya och de etablerade samarbetsrelationerna

med langsiktighet &r viktiga komponenter i var
verksamhet, fortsatter Lennart.

HEJA SVERIGE!
Nyckelkomponenterna i partnersamarbetet
mellan Svenska Fotbollférbundet och Hor-
mann &r, som fér s& manga andra partners, att
varumarket kan kopplas till en publikt populér
sport dar profilen starks och det samtidigt
finns mojlighet att stérka relationen med
kunden genom olika event i samband med
herrlandslagets matcher. Det som daremot gor
Hérmann unikt i sammanhanget ar att foreta-
get ar starkt nar det kommer till att félja upp
utfallet. Hormann méater flera olika parametrar
for sponsringen och far pa sa satt ett konkret
kvitto pa vad partnersamarbetet ger.
Pa lang sikt handlar det givetvis om
affarsmojligheter, men samtidigt star
sporten for goda véarderingar som
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gladje och laganda. Och sen ar det

ju jattekul med fotboll. Eller hur?

Nu héller vi forstas tummarna for att
vara blagula hjaltar kan né riktigt langt
i sommarens EM. Heja Sverige! 1

SVERIGES SPELSCHEMA: SVERIGE
43 JUNI KL 18.00 IRLAND - .
47 JUNI KL 15.00 {TALIEN - SVE it
22 JUNI KL 21.00 SVERIGE - BEL

(Stade de France,
dium Municipa
llianz Riviera, Nige) .

Saint-Denis)
I, Toulouse)
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SMARTA TIPS
PA YOUTUBE

VISSTE DU ATT Hormann har flera praktiska
montageanvisningar pa Youtube? Filmerna l|._:1||-=-:|:
visar enkelt hur du monterar en Hérmann E-H'-

port — moment f6r moment. Dessutom finns .

en komplett presentationsfilm dér vi presenterar

alla vara produkter i vart sortiment tillsammans med en foretags-
presentation. Har finns ocksa en praktisk och tydlig anvisning for
hur man enkelt utfor mattagning. Kika in pa var Youtubekanal for
installationsfilmer och produkttips! [

HOGTRYCK

FOR INDUSTRIPORTAR

JUST NU UPPLEVER byggbranschen en hogkonjunktur da det
byggs mer &n nagonsin. Sjalvklart marks det &ven hos Hérmann.

- Vi har en standigt 6kad efterfragan pa vara produkter och
det marks att kvalitet och design blir en allt viktigare del for
industri-/lagerbyggnader, sager Par Odén, forsaljningschef pa
Industridivisionen, Hérmann Svenska AB.

For manga ar tyska varuméarken synonymt med en svarsla-
gen kvalitetsgaranti.

— Tyskt ger trygghet. Det &r ordning och reda och hallbara
I6sningar utan krangel, vilket ger en god driftekonomi fortsatter
Par Odén.

Fler och fler arkitekter och féreskrivande led véljer ocksa
att rita in Hérmanns innovativa I6sningar redan fran boérjan.

Det gor forstas att efterfragan 6kar och att férséljningssiffrorna
fér industridivisionen pekar fortsatt uppat for Hormann. [l
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BILMARKET LEXUS SYMBOLISERAR
LYX, exceptionell kvalitet och design i alla
led. Aterforsaljaren av det eleganta bilmarket i
Linkoéping, Askling Bil AB, tog till vara bilmér-
kets vardegrund och anda da det var dags att
utrusta bilhallen med exteriéra detaljer och en
ny industriport. Det skulle vara en port som
kunde matchas med varumarket, vilket gjorde
att man fokuserade pa att hitta en port som
kunde leva upp till ledorden utseende, kvalitet

| LEXUS I LINKOPING VALDE EXKLUSIVA

ALR F42 VITRAPLAN

och funktion. Far och son Askling driver
foretaget, som aven &r aterforsaljare av Toyota.
For Toyotadelen har man sedan innan valt ett
20-tal Hérmann-portar och varit mycket ndjda.
Beslutet om vilken port som skulle véljas till
Lexus var noggrant. Valet foll till slut p&
Hérmanns exklusiva indusitriport Vitraplan.
Den lever upp till de hart stallda kraven pa
utseende, design, kvalitet, funktion och smi-
dighet. En snygg port av basta sort. [Z1

FAKTA OM ALR F42 VITRAPLAN:

ALR F42 Vitraplan ar den
exklusiva varianten av

ALR F42. De framférlig-
gande, enhetliga fénstren
ger porten en extra ren och
elegant karaktar. Rampro-
filen &ar tackt for att inte
stéra den rena och klara
helheten. Den enhetliga
glasfronten ger ett attrak-

tivt blickfang i moderna
industribyggnader och pri-
vata representativa bygg-
nader. Insidan motsvarar
profilutseendet hos porten
ALR F42. Det beprévade
fingerklamskyddet fran
Hérmanns takskjutportar
for industrin finns &ven for
ALR F42 Vitraplan. Med

fénster i fargtonerna brun
och gra, och med en mérk
ramprofil som harmonierar
med glasets farg, smalter
ALR F42 Vitraplan in i
fasaden. Den exklusiva
porten ger en spannande
kombination av spegelver-
kan och genomsyn.

STORLEKSOMRADE: Bredd upp till 6000 mm, Héjd upp till 7500 mm
¢ Motstand mot vindbelastning: Klass 3

e Vattentathet: Klass 3 (70 Pa)
e Luftgenomtrangning: Klass 2

¢ L juddédmpning: R = 23 dB

® VVarmeisolering (EN 13241-1, bilaga B EN 12428 (U-vérde i W/(m?K) vid en portyta p& 5000 x 5000 mm):
— dubbelruta som standard, U = 3,2 W/ m2K
— treskiktsruta som tillval, U = 3,1 W/ m2K
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Det &r inte bara i Sverige som Hérmann
symboliserar kvalitet och design. Vi
expanderar standigt varlden éver, bland
annat genom forvérv av olika slag. Det
ger oss inte bara storre méjligheter till
nya marknader utan ocksa chansen att
ta del av ny kunskap och erfarenhet.

Pa sa satt far vi annu battre forutsatt-
ningar att starka vart erbjudande.

Nu har vi bland annat férstérkt organisatio-
nen genom férvérv av Mesvac i Finland
(februari 2016) och Northwest Door i
Seattle, USA (slutet 2015).

FINLAND

Sedan 2003 har Hérmann och Mesvac
haft ett néra samarbete. Mesvac ar en av
Finlands stérre industriportsleverantérer.
Foretaget omsatter 27 miljoner Euro och

| VARLDEN

har ca 100 anstéllda. Foretaget har ett
komplett sortiment och har egen tillverk-
ning av allt fran rullgaller och rérmotorer

till reservdelar och tillbehoér. Sedan bdrjan
pa aret ar Mesvac ett helagt dotterbolag

till Hérmann och vi ser med gladje fram
emot att fa majligheten att erbjuda &ven de
produkter som tillverkas hos Mesvac.

USA

Hoérmann har salt garage- och industriportar
i USA sedan 2002. Nu blir Northwest Door i
Seattle en del av Hérmann. Familjeféretaget
ar det tredje storsta i sin region. | USA ar
distribution och férséljning av portar mycket
mer koncentrerat till den egna staten an

i 6vriga varlden. Tack vare férvarvet finns
Hoérmann alltsé representerat aven i nord-
vastra USA, d& den Gstra delen av landet ar
det som varit i fokus tidigare. [l

NU VALKOMNAR HORMANN &nnu en
medarbetare. Var nya séljare for region
Vast/Norr heter Karl-Oskar Eriksson, &r 29
&r och kommer fran Orebro. Kalle &r dock
langt ifran nyanstalld. Han har namligen
arbetat p4 Hérmann sedan han var 12 ar!
Det borjade forstds med sommarjobb och
sedan har det fortsatt. Trots sin unga alder
har han alltsa varit anstélld hos oss i 17 ar.
Det gor att han kénner féretaget battre an
de flesta och ar val insatt i vart arbetssatt.
Tidigare har Kalle arbetat som System-
support med véra affars- och kundsystem
och har &ven lang erfarenhet av sélj och

VALKOMMEN KARL-OSKAR!

teknisk support
fér Hormanns
alla produkter.
Nu ser Kalle
fram emot att
bli en del av
Hoérmanns
séljkar pa
Konsument-
divisionen.
Dessutom har
Kalle ett stort konstintresse och mélar
garna. Han gillar aven att félja sina
favoritlag i fotboll. Gl
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E HORMANN STAR FOR kvalitet och design och &r Europas ledande leverantér i
E av portar, bade till konsument och industri. Men vad &r det egentligen som
= skiljer Hormanns produkter fran andra? Vad ska man ténka pa nar man véljer
port? Vad kan vi trycka pa vid forsaljning? Har foljer nagra goda rad och tips
oavsett om det handlar om en port till villan eller en fér industribyggnaden. Gl
l » » . » ‘ ]
Oop a e d PO dalr e a ora ie epera ade
O e e g 10 dnga roretad OoKale
Darfér ska kvaliteten sjélvklart vara
den pasta a dig a designe UH »
Pd d dbygganae dSdd O Og proa d e
alta O Prod e ed lag d ekono
Ood d dKe e
U U d geranae O O
d e PO €a 1agd de d ge orta opp d de
O dade eno d dl|d d e O dge O e e ege ed
a DOor|a pper a adqga d pa O e e pa alla d [} ;'= L
e e elier o e O d erp ae PO dl da :'
ave allatio el ge d 0 dae O ple O g a
O dagje d O D datione d PO d d J e
J aar O oranapo d
» aorra ed alande o ;Ir o . ll
alaesignaad d PO ge ela ova aesig
oyggandade e d e PO O
ors d oretage aSad dl O d H
PO e O e d g 0 dng O O d erp de e ea d O
alte O g d oretag dar poria d egelpd de
e e a ara professionella
U e e arbetar efter Bove e
eno d dlla € PO ed - gd ore er O d dp d
arge pper d onNnoaig ora e e pPa dlld a PO
d eSp O d PO d d ab d Regelb ae e e ge
de O odgle 010g d ors e Portekono angre
one e era anga o era e O
d e app d O ors e e dnad ero daer ave £
g a dare orta opp g de O e e erie O O d
HORMANN | SVERIGE

Hérmann-gruppen etablerade sig i Sverige 1998. Idag dr Hérmann Svenska AB en av landets ledande leverantérer av garageportar,
industriportar och logistikiésningar. Vart huvudkontor ligger i Orebro och vi har regionkontor med férséljning och service av industriportar
i Gévle, Géteborg, Jénképing, Linképing, Malmé, Stockholm och Vésterds. Gemensamt véxelnummer till samtliga kontor & 010-19 00 200.

Hérmann NEWS ges ut av Hérmann Svenska AB. Ansvarig utgivare/redaktér: Per Wetterdahl.
Fotografer: Hé6rmann, Ulla-Carin Ekblom och Frida Thelberg. Produktion: Strateg Marknadsféring AB.
Hérmann Svenska AB, Box 1206, 701 12 Orebro.

www.hoermann.se
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Avs: Hérmann Svenska AB, Box 1206, 701 12 Orebro






